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”Het respect voor het verleden geeft je de garantie op de toekomst. Zo is Surface 2010 ons verleden waar we 
als branche en vereniging fi er op mogen zijn. Met meer dan 4.300 bezoekers en 179 exposanten werden onze 
stoutste verwachtingen overtroffen en groeide Surface in één klap uit tot een begrip in de wereld van oppervlakte-
behandeling. De evaluatie leerde ons dat we een ruime zeven scoorden bij onze bezoekers en exposanten. Een 
mooi cijfer, maar het kan nog beter.

Surface 2012 zal ook beter worden. Er zijn vele ontwikkelingen. Oppervlaktebehandeling maakt materialen 
geschikt voor hun toepassing en geeft producten op velerlei manieren meerwaarde. Dat moet gezien worden. 
We willen de kaap ronden van 5.000 bezoekers en het aantal exposanten verhogen. Dit willen we realiseren door 
een nog gevarieerder palet van oppervlaktetechnieken aan te bieden, door het intensief benaderen van ook andere 
relevante doelgroepen en het aanbieden van extra faciliteiten aan de exposanten. 

Surface 2012 verhuist naar de hoofdhal van de Brabanthallen ’s-Hertogenbosch waardoor een volumegroei van 
25%, met alles onder één dak, mogelijk is. Ook komt er een badgesysteem voor een effi ciënter contact en profes-
sionele nabewerking. Een extra kans op new business is de speciale netwerk- en inspiratieavond. Meer dan 5.000 
specifi eke bezoekers, van applicateur tot uiteindelijke opdrachtgever, is een uitdaging die we maar al te graag aan 
gaan. Zo blijft Surface dé vakbeurs voor oppervlaktetechniek waarop u als deelnemer niet gemist mag worden. 
U bent van harte welkom.” 

Ing. Philippe Dupont

Gedragen door de markt 
Surface 2012 wordt vakinhoudelijk ondersteund door een uitgebreide advies-
commissie bestaande uit onder meer: 

Surface 2012. Dé beurs voor oppervlaktetechniek 
heeft eigenlijk geen introductie meer nodig 

Deel beeldmateriaal; Fotoarchief Vakblad Oppervlaktetechnieken / Coating Kennis Transfer  

VOM (Vereniging voor Oppervlaktetechnieken van Materialen) staat al sinds 
1956 pál voor de belangen van bedrijven die zich bezighouden met oppervlakte-
technologie. VOM is een brancheorganisatie met 400 leden bestaande uit 
loonbedrijven, geïntegreerde bedrijven en toeleveranciers. De VOM bedient 
de gehele sector. Meer info www.vom.nl

Organisatie: 
2XPO C.V. - Postbus 403, 5201 AK ’s-Hertogenbosch - Tel. +31 73 629 39 39
Fax +31 73 629 32 77 - info@surfacevakbeurs.nl - www.surfacevakbeurs.nl
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”A product is as good as it’s skin”. Of het nu gaat om een 

stevige corrosiewering, verfraaiing of het toevoegen van 

een functionaliteit. Oppervlaktetechnologie zorgt er voor 

dat het product doet wat het doen moet. Oppervlakte-

behandeling kun je ervaren door te kijken en te voelen. 

Dat kan natuurlijk bij uitstek op een beurs.

Na de succesvolle eerste editie lanceert de VOM, Ver-

eniging voor Oppervlaktetechnieken van Materialen, 

Surface 2012. Hier komt het veelzijdige vakgebied van  

oppervlaktebehandeling optimaal aan bod. Met naar ver-

wachting straks ruim 200 exposanten is dé vakbeurs voor 

oppervlaktetechniek alles behalve oppervlakkig. In deze 

brochure vindt u de feiten en beursimpressies zodat u 

niet alleen op uw gevoel hoeft af te gaan.

Juist de combinatie van toeleveranciers én loonbedrijven 

op één beurs is door maar liefst 86% van de respondenten 

van de bezoekersenquête met goed gewaardeerd. Zo’n 

10% heeft hier geen mening over. Men is gemiddeld bijna 

4 uur op de beurs geweest. Praktisch 50% gaat binnen een 

jaar één of meerdere geëxposeerde technieken, hulpmid- 

delen, grondstoffen of oppervlaktebehandeling inkopen.

Zo’n 90% van de respondenten van de deelnemers- 

enquête is tevreden tot zeer tevreden over de specifieke 

interesse van de bezoeker en 94% overweegt of weet ze-

ker ook in 2012 deel te nemen. Uiteraard is de waardering 

van het standbezoek ook afhankelijk van de standinrich-

ting en actieve rol van de deelnemer. 

Oppervlaktetechniek wordt in tal van sectoren gebruikt 

zoals in de bouw, infra, de metaalsector, de scheeps-

bouw, de medische industrie, de elektronica sector, de 

houtbranche en in de automotive industrie. In de opper-

vlaktebehandelingsbranche gaat jaarlijks 3,5 miljard Euro 

om. De branche telt alleen al in Nederland zo’n 2.000  

applicateurs die werkzaamheden zoals coaten, verzinken, 

anodiseren en galvaniseren uitvoeren. 

Daarnaast zijn er duizenden bedrijven die zelf oppervlakte-

behandeling van materialen doen en vele tienduizenden 

uiteindelijke opdrachtgevers. Er zijn maar liefst zo’n 25.000 

vakmensen werkzaam in de oppervlaktebehandeling. De 

branche kent vele ontwikkelingen zoals op het gebied 

van duurzaamheid, milieuvriendelijkheid, ’smart coatings’,  

applicatietechnieken met laser en nanotechnologie.  

De bezoekers hebben in de enquête ook aanvullende 

wensen opgegeven. Deze vraag uit de markt is voor 

de betreffende leveranciers een kans en gaat concreet 

ingevuld worden. De vorige editie was echter al maanden 

voordien volledig uitverkocht. Door de verhuizing naar  

de grootste hal van de Brabanthallen ’s-Hertogenbosch  

is nu extra ruimte voor nieuwe specialismen gecreëerd. Er 

blijft uiteraard plaats voor het boeiende theater en de unie-

ke en inspirerende innovatie-exposities. Meer exposanten  

betekent ook meer bezoekers en dus het bereiken van 

een groter potentieel. 

Surface is dé totaalbeurs voor oppervlaktebehandeling. 

Van staal, rvs, aluminium, zink, kunststof, keramiek, 

hout, glas tot beton. Van voorbehandelen tot het aan-

brengen van (niet)organische en metallieke deklagen, 

van hardingstechnieken tot mechanische bewerkingen. 

Van producent of importeur van installaties, hulpmidde-

len, grondstoffen tot gespecialiseerde applicateur. Ner-

gens in Nederland is zoveel op dit specifieke vakgebied 

te vinden. Voor de juiste investering, de perfecte opper-

vlaktebehandeling of de optimale make or buy beslissing. 

Toon oppervlaktebehandeling die producenten de mo-

gelijkheden biedt hun producten meerwaarde te geven 

in duurzaamheid, uitstraling, een extra functionaliteit en 

een betere verkoopbaarheid. Laat loonbedrijven nieuwe 

technieken zien die leiden tot een voorsprong ten op-

zichte van hun concurrenten.  

Reserveer nu úw standruimte! Voor het genereren van 

new business, een efficiënte introductie van een nieuw 

product of extra contactmoment op de Nederlandse 

markt. In drie dagen ontmoet u duizenden potentiële 

klanten, voor jarenlange relaties en extra omzet. Want 

één ding is zeker, bij deelname aan een gespecialiseerde 

beurs als Surface 2012 mag u rekenen op bezoekers 

met alleen interesse in úw vakgebied! Laat zien hoe u 

ze verder kunt helpen!     

Profiteer van het laagdrempelige tarief, de extra promotie-

mogelijkheden en de professionele begeleiding van ons 

team. Nu opsturen van het inschrijvingsformulier verze-

kert u van een prima standplaats. Meer info; bel Johan 

Heystek of Rob Lindenbergh, telnr. +31 73  629 39 39. 

Johan van Beek,
Directeur Sabo Boxtel BV: 

”Wij zijn in Nederland de grootste speler op het gebied 

van inductieharden en bewerken van metaal. De com-

binatie van deze twee specialismen maakt ons bedrijf 

uniek. Wij verwachten ook op Surface 2012 zoals op de 

editie van 2010 vele potentiële klanten uit de industrie te 

kunnen informeren over, en enthousiasmeren met onze 

dienstverlening en kwaliteit. Die aspecten kun je met 

name op een beurs concreet laten zien.” 

Geert Duijghuisen, 
Algemeen Manager, Baril Coatings:
”Baril Coatings is de innovatieve partner voor het ontwik-

kelen en produceren van duurzame en milieuvriendelijke 

coatings. De markt vraagt om innovaties die duurzaam 

concurrentievoordeel en procesoptimalisatie realiseren 

met mvo als leidraad. Op Surface 2010 hebben we de 

nieuwe DCC (Dual Cure Chemistry) technologie, gebruik 

makend van herwinbare grondstoffen, geïntroduceerd. 

Mede door de nominatie voor de Innovatieprijs heeft dat 

geleid tot zeer interessante leads.” 

Henk Heeren, 
Managing Director SurTec Benelux B.V.: 

”SurTec ontwikkelt en produceert hoogwaardige chemische 

producten en processen voor o.a. industriële reiniging 

en galvaniseren. Onze chemie wordt toegepast in opper- 

vlaktetechnieken zoals passiveren en verfraaien van 

metalen, kunststof en aluminium. Op Surface 2010 

hebben wij zowel galvanobedrijven als uiteindelijke  

opdrachtgevers met succes kunnen informeren over de 

mogelijkheden met onze processen. Deelname in 2012  

staat nu al vast in ons budget.”  

 

Hans van Holten, 
General Manager Enso-Ontlakking:
”Ons bedrijf ontlakt en ontvet ferro- en non ferro producten 

door middel van een nieuwe 3 dimentionale sproei-

ontlakkingstechniek. Onze opdrachtgevers komen uit de  

autoindustrie, meubelbranche, retail en grafische industrie. 

Op Surface 2010 hebben we vooral potentiële klanten 

met specifieke vragen de mogelijkheden en voordelen 

van onze techniek kunnen laten zien. Deelname is laag-

drempelig en een prima keuze gebleken.”  

Enno T. Kok, 
Sales & Marketing Manager AkzoNobel 
Powder Coatings Nederland:  

”AkzoNobel is ‘s werelds grootste producent van poeder-

coatings. Wij hechten sterk aan een locale aanwezigheid, 

dicht bij de klant. Surface 2010 bood ons de mogelijkheid 

ons productportfolio aan een geïnteresseerd publiek te 

tonen. Ik ben er van overtuigd dat gespecialiseerde vak-

beurzen een grote aantrekkingskracht hebben op de 

doelgroep. De bezoeker vindt een breed aanbod op het 

specifieke vakgebied en exposanten bereiken  concreet 

geïnteresseerde vakmensen.”

Ing. Johan Nelissen, 
Directeur Te Strake Surface
Technology BV: 
”Wij behoren tot de Duitse Impreglon Groep, een innova-

tieve onderneming gespecialiseerd in de ontwikkeling en 

applicatie van multifunctionele coatings met droogsme-

rende en/of corrosiewerende eigenschappen, toegepast 

in o.a. de auto-industrie, off-shore, chemie en weg- en 

waterbouw. Op Surface 2010 hebben we vele interes-

sante gesprekken gevoerd met Nederlandse en Duitse 

bezoekers afkomstig uit diverse branches. Wij zien uit 

naar vele nieuwe contacten op Surface 2012.”      

Cees Schat, 
Mede-eigenaar van Wagner Systemen 
Nederland BV: 

”Wagner Systemen Nederland is toonaangevend leveran- 

cier van poedercoatsystemen en -apparatuur. Jarenlange 

ervaring en technische expertise dragen ertoe bij dat 

producten volgens de laatste technologieën gepoeder-

coat kunnen worden. Op Surface 2010 hebben wij beter 

dan ooit potentiële klanten met gerichte interesse en 

bestaande relaties ontmoet. Door het succes, de korte 

lijnen met de organisatie en het informele gevoel in een 

zakelijke markt kijken wij uit naar Surface 2012.”

Uitstekende  referenties 

A.  Tarief per m2 standruimte (exclusief stand-

bouw) e 105,- excl. BTW

B.  Tarief easy unit van 12 m2 (inclusief systeem-

bouw stand, naamsvermelding, verlichting en 

tapijt) e 1.800,- excl. BTW

De tarieven zijn inclusief het 2XPO uitnodigings-

systeem met 200 relatiekaarten, naamsvermel-

ding in de beursspecial en op de website, één 

of meer parkeerkaarten en één of meer kaarten 

voor de netwerkavond. Aantal kaarten afhankelijk 

van de standgrootte.  

Meer info: www.surfacevakbeurs.nl
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geleid tot zeer interessante leads.” 

Henk Heeren, 
Managing Director SurTec Benelux B.V.: 

”SurTec ontwikkelt en produceert hoogwaardige chemische 

producten en processen voor o.a. industriële reiniging 

en galvaniseren. Onze chemie wordt toegepast in opper- 

vlaktetechnieken zoals passiveren en verfraaien van 

metalen, kunststof en aluminium. Op Surface 2010 

hebben wij zowel galvanobedrijven als uiteindelijke  

opdrachtgevers met succes kunnen informeren over de 

mogelijkheden met onze processen. Deelname in 2012  

staat nu al vast in ons budget.”  

 

Hans van Holten, 
General Manager Enso-Ontlakking:
”Ons bedrijf ontlakt en ontvet ferro- en non ferro producten 

door middel van een nieuwe 3 dimentionale sproei-

ontlakkingstechniek. Onze opdrachtgevers komen uit de  

autoindustrie, meubelbranche, retail en grafische industrie. 

Op Surface 2010 hebben we vooral potentiële klanten 

met specifieke vragen de mogelijkheden en voordelen 

van onze techniek kunnen laten zien. Deelname is laag-

drempelig en een prima keuze gebleken.”  

Enno T. Kok, 
Sales & Marketing Manager AkzoNobel 
Powder Coatings Nederland:  

”AkzoNobel is ‘s werelds grootste producent van poeder-

coatings. Wij hechten sterk aan een locale aanwezigheid, 

dicht bij de klant. Surface 2010 bood ons de mogelijkheid 

ons productportfolio aan een geïnteresseerd publiek te 

tonen. Ik ben er van overtuigd dat gespecialiseerde vak-

beurzen een grote aantrekkingskracht hebben op de 

doelgroep. De bezoeker vindt een breed aanbod op het 

specifieke vakgebied en exposanten bereiken  concreet 

geïnteresseerde vakmensen.”

Ing. Johan Nelissen, 
Directeur Te Strake Surface
Technology BV: 
”Wij behoren tot de Duitse Impreglon Groep, een innova-

tieve onderneming gespecialiseerd in de ontwikkeling en 

applicatie van multifunctionele coatings met droogsme-

rende en/of corrosiewerende eigenschappen, toegepast 

in o.a. de auto-industrie, off-shore, chemie en weg- en 

waterbouw. Op Surface 2010 hebben we vele interes-

sante gesprekken gevoerd met Nederlandse en Duitse 

bezoekers afkomstig uit diverse branches. Wij zien uit 

naar vele nieuwe contacten op Surface 2012.”      

Cees Schat, 
Mede-eigenaar van Wagner Systemen 
Nederland BV: 

”Wagner Systemen Nederland is toonaangevend leveran- 

cier van poedercoatsystemen en -apparatuur. Jarenlange 

ervaring en technische expertise dragen ertoe bij dat 

producten volgens de laatste technologieën gepoeder-

coat kunnen worden. Op Surface 2010 hebben wij beter 

dan ooit potentiële klanten met gerichte interesse en 

bestaande relaties ontmoet. Door het succes, de korte 

lijnen met de organisatie en het informele gevoel in een 

zakelijke markt kijken wij uit naar Surface 2012.”

Uitstekende  referenties 

A.  Tarief per m2 standruimte (exclusief stand-

bouw) e 105,- excl. BTW

B.  Tarief easy unit van 12 m2 (inclusief systeem-

bouw stand, naamsvermelding, verlichting en 

tapijt) e 1.800,- excl. BTW

De tarieven zijn inclusief het 2XPO uitnodigings-

systeem met 200 relatiekaarten, naamsvermel-

ding in de beursspecial en op de website, één 

of meer parkeerkaarten en één of meer kaarten 

voor de netwerkavond. Aantal kaarten afhankelijk 

van de standgrootte.  

Meer info: www.surfacevakbeurs.nl

Deze specifieke beurs is 
er voor U

Heldere cijfers en
overtuigende resultaten

Groot marktpotentieel 
Surface 2012 groeit mee

Kom in actie!
Help met het oppervlak 
het verschil te maken

Oppervlaktetechniek van 
A tot Z

Inkoop productiemiddelen 
en grondstoffen  

Uitbesteden oppervlakte-
behandeling

Oriëntatie nieuwe investeringen 
in oppervlaktetechnieken

Oriëntatie nieuwe mogelijkheden en 
toepassingen oppervlaktebehandeling

Doel bezoek*:

 * meerdere antwoorden mogelijk   
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56%

Beslissingsniveau bezoeker

Eindbeslisser

Medebeslisser

Advisrend

Niet 
betrokken

26%

36%

31%

8%
Alles behalve oppervlakkig 

• Eur. Ing. Michael Baas, PR commissaris 

Stichting Stanod

• Rob Bergmans, Bestuurslid VISEM

• Wim Brandsema, Bestuurslid VOM

• Ellen den Broeder, Verenigings Manager 

NVDO

• Hans Christ, Valarization Manager SME M2i

• Ries Degoedt, Voorzitter Commissie Scholing 

en Opleiding VOM

• Bruno Dursin, Directeur Zinkinfo Benelux

• Willem Egels, Onafhankelijk journalist

• Robert Groot, Manager Oil & Gas PPG 

Protective Coatings Nederland BV

• Ir. Paul ter Haar, Directeur VOM

• Jeroen Heerink, Bestuurslid VOM

• Ad van der Hoeven, Manager Trade 

Department Benelux Mavom B.V. 

• Jenda Horak, Medewerker Juridische zaken / 

Milieuzaken FOCWA

• Ing. Ruud Huisman, Branchemanager 

Dumebo DWS

• Huub Kluijtmans, Bestuurslid VTO en VOM

• Mr. Frederik Lodeizen, Directeur Federatie 

Metaalplaat

• Ir. Michiel Meurs, Lid van de Raad van 

Toezicht BNO 

• Ir. Eric de Munck, Manager Centrum Hout

• Ing. Carolien Nieuwland, Voorzitter OGOS

• Erik Schuring, Secretaris VeMet, Bestuurslid 

BvM 

• Ing. Ron den Toom, Branchemanager NHI

• Ing. Fred Vasquez, Directeur SNS

• Rob Veraart, Voorzitter SVMB

• Jolanda Verschuur, Manager Marketing en 

Communicatie VMRG

• Peter Zwaans, PR commissaris NGO-SBG

”Het respect voor het verleden geeft je de garantie op de toekomst. Zo is Surface 2010 ons verleden waar we 
als branche en vereniging fi er op mogen zijn. Met meer dan 4.300 bezoekers en 179 exposanten werden onze 
stoutste verwachtingen overtroffen en groeide Surface in één klap uit tot een begrip in de wereld van oppervlakte-
behandeling. De evaluatie leerde ons dat we een ruime zeven scoorden bij onze bezoekers en exposanten. Een 
mooi cijfer, maar het kan nog beter.

Surface 2012 zal ook beter worden. Er zijn vele ontwikkelingen. Oppervlaktebehandeling maakt materialen 
geschikt voor hun toepassing en geeft producten op velerlei manieren meerwaarde. Dat moet gezien worden. 
We willen de kaap ronden van 5.000 bezoekers en het aantal exposanten verhogen. Dit willen we realiseren door 
een nog gevarieerder palet van oppervlaktetechnieken aan te bieden, door het intensief benaderen van ook andere 
relevante doelgroepen en het aanbieden van extra faciliteiten aan de exposanten. 

Surface 2012 verhuist naar de hoofdhal van de Brabanthallen ’s-Hertogenbosch waardoor een volumegroei van 
25%, met alles onder één dak, mogelijk is. Ook komt er een badgesysteem voor een effi ciënter contact en profes-
sionele nabewerking. Een extra kans op new business is de speciale netwerk- en inspiratieavond. Meer dan 5.000 
specifi eke bezoekers, van applicateur tot uiteindelijke opdrachtgever, is een uitdaging die we maar al te graag aan 
gaan. Zo blijft Surface dé vakbeurs voor oppervlaktetechniek waarop u als deelnemer niet gemist mag worden. 
U bent van harte welkom.” 

Ing. Philippe Dupont

Gedragen door de markt 
Surface 2012 wordt vakinhoudelijk ondersteund door een uitgebreide advies-
commissie bestaande uit onder meer: 

Surface 2012. Dé beurs voor oppervlaktetechniek 
heeft eigenlijk geen introductie meer nodig 

Deel beeldmateriaal; Fotoarchief Vakblad Oppervlaktetechnieken / Coating Kennis Transfer  

VOM (Vereniging voor Oppervlaktetechnieken van Materialen) staat al sinds 
1956 pál voor de belangen van bedrijven die zich bezighouden met oppervlakte-
technologie. VOM is een brancheorganisatie met 400 leden bestaande uit 
loonbedrijven, geïntegreerde bedrijven en toeleveranciers. De VOM bedient 
de gehele sector. Meer info www.vom.nl

Organisatie: 
2XPO C.V. - Postbus 403, 5201 AK ’s-Hertogenbosch - Tel. +31 73 629 39 39
Fax +31 73 629 32 77 - info@surfacevakbeurs.nl - www.surfacevakbeurs.nl

Voorzitter VOM

U hoeft niet meer alleen op
 uw gevoel af te gaan!  

In samenwerking
met:


